) orca 1/7

Po kliknieciu
zaczyna sie
proces.

Nie wysytamy biblioteki linkow. Wysytamy jeden
dowdd, jedno pytanie i zamykamy decyzje.

one trigger -> one asset -> one decision

01 02
Trigger Proof
klik, DM, pytanie o koszt albo sample klip, sample audytu, RAG kit albo brief
03 04
Pytanie Decyzja
proces, wiasciciel zrodta i approval 15 min, paid audit, technical check lub
no-fit

Publiczny model ORCA: co dzieje sie po zainteresowaniu proof Zobacz model
assetem.




) orca 217

Problem n.ie
zaczynasie w
modadelu.

Problem zaczyna sie wtedy, gdy po kliknigciu nikt nie
wie, jaki jest nastepny krok.

Za duzo linkow

! 3 - - 3 L] - ] - 3 chaos
buyer dostaje biblioteke zamiast odpowiedzi na jedng obiekcje

’ Za ogglne pytanilg | | S
“co myslisz?" nie kwalifikuje procesu ani ownera

0 Brak decyzji lost

rozmowa stygnie, bo nie ma kwalifikacji, audytu ani no-fit

Zatrzymaj chaos
Follow-up pokazuje, czy sprzedajesz proces, czy tylko demo.
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Najpierw nazwij
trigger.

Nie kazdy klik oznacza ten sam problem. Follow-up
zaczyna sie od powodu zainteresowania.

Nie ufam demo Co dostang?

buyer chce dowodu poza pokazem buyer chce zobaczy¢ deliverable audytu

Mamy dokumenty lle to kosztuje?
buyer pyta o RAG, PDF-y i Zrodia buyer chce zna¢ scope i sens ptatnego
audytu

Wybierz trigger

Trigger decyduje, ktory proof asset ma sens.
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Potem wyslij jeden
proof asset.

Jeden materiat usuwa tarcie. Cata biblioteka tworzy
nowe tarcie.

—_ Objection clip dermo
dla sceptyka: proces, proof, edge cases, approval

PDF Sampl.e aUdytl:I . ) deliverable
dla pytania: co realnie dostaje po audycie?

RAG RAG audit kit trust
dla dokumentow, cytowan i Swiezosci zrodet

PLN Piatny brief scope

dla ceny, scope, jakosci i no-fit

Dobierz dowéd
Nie wysytaj wszystkiego naraz.
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Jedno pytanie
kwalifikuje proces.

Na tym etapie nie prosimy o dane klientow. Wystarczy
operacyjny opis.

Co wchodzi do procesu?

minimum

4 pola

proces, czestotliwosc, owner i
approval

lle razy miesiecznie wraca?
Kto odpowiada za wynik?

Gdzie czlowiek zatwierdza decyzje?

Opis procesu wystarczy do kwalifikacji. Poufne pliki pozniej, Zadaj jedno pytanie
po ustaleniu zasad.
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Dobry follow-up
konczy sie decyzjs.

Nie chodazi o kliknigcia. Chodzi o to, czy wiadomo co
zrobic¢ dale;.

01 02

15-min kwalifikacja Piatny audyt

szybki fit/no-fit jednego procesu brief, ryzyka, zrodta, scope i go/no-go
03 04

Technical check No-fit

dla RAG, Zzrédet, cytowan i approval zatrzymanie tematu przed

przepaleniem budzetu

Zamknij decyzje
No-fit jest lepszy niz prototyp bez ownera, danych i ekonomiii.
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Chcesz sprawdzic
jeden proces?

Wyslij opis bez danych klientow: wejscie, wynik,
czestotliwosc i kto dzis zatwierdza decyzje.

. Opisz proces
mail, PDF, lead, raport, dokumenty albo status

a 15-min kwalifikacja

sprawdzamy fit, ryzyka i sens audytu

Piatny brief albo no-fit
a decyzja przed prototypem

Uméw 15-min kwalifikacje
ORCA: proof before prototype.



